
□记者 季张颖

本报讯 统一大市场格

局下， 法律服务该如何创新

发展？ 近日， 由市律协、 徐

汇区司法局指导， 徐汇律师

工作委员会主办， 北京市隆

安律师事务所上海分所承办

的第七届徐汇滨江法治论坛

在衡复艺术中心拉开帷幕。

论坛邀请来自市场监管、 司

法审判、 企业合规等各领域

的专家学者及专业律师， 展

开了一场关于营商环境优化

及法律服务提升的 “头脑风

暴 ”。 记者从论坛上获悉 ，

目前， 徐汇区已基本形成了

贯通 “徐家汇－衡复－滨江”

的专业法律服务聚集带， 辐

射影响正不断扩展。

徐汇区委政法委副书记

孟毅敏现场致开幕辞， 表示

在加速构建统一大市场的进

程中， 徐汇法律服务行业要

始终秉承以法治为引领， 加

速高质量发展； 以人民为中

心， 创造高品质生活； 以创

新为驱动， 实现高效能治理

的发展理念 ， 为新格局建

设、 高质量发展不断贡献法

治力量。

上海市律师协会副会长

陈峰向论坛致辞， 指出本届

论坛主题围绕 “构建全国统

一大市场” 这一重大战略部

署， 一如既往地体现了前瞻

性与务实性。

上海财经大学法学院教

授 、 博士生导师张占江以

“统一大市场， 公平竞未来”

为题， 带来关于 “全国统一

大市场” 背景下、 政府角色

新定位与企业发展新机遇等

若干思考。 张占江结合我国

对企业合规的相关规定， 深

入浅出地分析了当前企业所

面临的机遇与挑战， 阐述了

企业合规对于规避法律风

险、 实现可持续发展的重要

意义， 并提供了切实可行的

企业发展路径。

“法律服务应注重‘多调

查、多实践’的理念，坚持执

业规范性与服务创新性并举

并重， 引发了在场律师的共

鸣。”北京市隆安律师事务所

上海分所首席合伙人杨坤随

后以 “律师如何在构建全国

统一大市场中发挥作用”为

题， 阐述了在全国统一大市

场的制度内涵与构建过程中

的难点， 并结合律师法律服

务的五大特点， 对律师应发

挥的重要作用进行了论述。
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□法治报记者 夏天

“虽千万人吾往矣。” 17 年前， 面

对中国 3G 组网之初遭遇的测试仪器

“荒”， 进口代理商冯跃军誓要打破我

国自主标准被 “卡脖子” 的枷锁 。 他

坚决响应国家号召， 把之前做外贸挣

来的积蓄大把投入 ， 甚至变卖家产 ，

成立如今的创远信科 (上海) 技术股份

有限公司， 带领团队自主创新 ， 逐步

突破技术和市场壁垒， 如今已与整个

民族通信产业集群一道， 实现了从 3G、

4G、 5G 到 6G 的跨越和腾飞。

进军3G受制于人， 跨国公

司开出天价

回望 2005 年， 那还是一个以 2.5G

手机为时尚的年代， 3G 是被媒体赞誉

为 “下一代移动通信” 的新技术 。 那

时， 我国移动通信领域在技术 、 市场

以及标准竞逐的国际舞台上没有太多

话语权。 于是国家决定在通信技术的

迭代之际 ， 大力推动自主 3G 标准

TD-SCDMA 成为国际标准， 并以此为

牵引， 拉动自主技术创新以及本土产

业加速发展， 希望能一举拿下产业未

来的主导权。

然而 ， 稚嫩的 TD-SCDMA 首先

必须弥合产业链短板， 其中就包括填

补通信测试技术和相关测试产品的空

白。 这一市场规模并不大 ， 但地位举

足轻重， 应用贯穿全程， 串联起整条

产业链。 “如果把新一代移动通信网

络比喻成 ‘信息高速公路’， 那么测试

仪器就是 ‘铺路’ 时不可或缺的 ‘标

尺’。 缺少测试仪器， 3G 组网将步履维

艰。” 冯跃军说。

因此， 车头推进中国 3G 标准产业

化的大唐电信找到了某老牌跨国仪器公

司， 请它为中国研发这一关键的仪器设

备。 而为此牵线搭桥的， 正是于 1999

年成立的 “创远电子” ———当时还是一

家代理进口仪器仪表的销售公司。 可在

上述跨国公司看来， 投身中国自主 3G

标准阵营， 为前途未知的中国客户研发

产品， 是一件不合逻辑的 “傻事”。 最

终， 经过仔细测算， 那家老牌跨国公司

报出了一个大唐电信无法承受的天价。

势起事成， “虽千万人吾

往矣！”

对全程亲历协商的创远团队来说，

眼睁睁地看着中国自主标准被 “卡脖

子”， 这让团队成员心里很不是滋味。

事实上， 虽然当时创远的代理生意

做得风生水起， 但团队一直隐隐感受到

因为缺乏核心技术， 而导致企业发展受

制于人的滋味。这一次，作为领军企业的

大唐电信再次遭遇被动， 使创远电子受

到了深深的触动： 一而再再而三地被人

“卡脖子”， 那为什么

不自主研发能满足中

国 3G 需求的测试仪

器呢？ 这不仅能让自

己得到一个值得为之

奋斗的机会， 更能为

国家和行业解围争

气。

创远管理团队也认认真真算过一笔

账： 内部研发团队的规模大致要扩张 5

倍，成本将相应地急剧增加；未来多年，

公司可能要把所有的盈利都投入研发。

“虽千万人吾往矣！” 为满足研发

资金需求， 豪情满怀的冯跃军曾不顾家

人的反对， 选择卖房筹资， 帮助创远渡

过难关。 当这种 “背水一战” 的意志传

导到整个团队， 原本的煎熬也就化为成

长路上最好的磨砺。

自 2005 年创立以来， 创远终始坚

决响应国家号召， 突破知名跨国公司设

置的技术与市场壁垒， 大胆探索关键技

术， 从而与整个民族通信产业集群一道

实现了从 3G、 4G、 5G 到 6G 的跨越和

腾飞。 截至目前， 创远信科累计承担了

12 个国家重大专项和 13 个地方项目的

科研任务， 同时以 “国家队” 身份成为

各大电信运营商、 通信设备企业、 科研

机构的战略合作伙伴。

“回顾 17 年发展， 最大的感受就

是要感恩国家、 感恩时代。” 用创远信

科创始人的话说： “国家和民族产业发

展的大局， 是高科技企业最重要的外部

环境， 只有牢牢把握好 ‘做事’ 与 ‘做

势’ 的关系 ， 最终才能实现 ‘势起事

成’。”

从3G到6G，他带队打造“量路尺”
———记创远信科(上海)技术股份有限公司创始人冯跃军
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