
3%利率
存大额可报销路费？

最近， 银行中长期定期存款利

率逼近“1 时代”， 以南京为例， 5

年期年利率 1.55%~1.6%， 3 年期年

利率 1.5%~2.15%左右。 记者发现，

社交平台再现“高利率存款” “存

款特种兵” 的帖子。 近日， 记者以

普通网友身份留言， 有自称广东某

村镇银行工作人员的网友主动联

系， 说该行有 3 年期年利率为 3%

的定期存款， 存大额可报路费。 业

内人士提醒， “存款特种兵” 要付

出交通、 住宿及时间成本， 网上联

系真假莫辨， 就算是真的， 也要提

防高息揽储、 第三方“贴息” 的违

规风险等问题。

所谓“存款特种兵”， 通常指

为获得更高收益， 跨区域乘坐高

铁、 飞机前往相对更高利率的地区

银行开户存钱的人士或行为。 记者

搜索社交平台发现， 近期“高利率

存款” “存款特种兵” 的帖子频

现。 有网友问“上海或者周边还有

5 年期年利率 2.8%以上的存款吗？

可以特种兵”。 有网友留言称，

“福州有 3.1%的利率”， 但继续追

问就没下文了。

江苏某大银行的客户经理提

醒， 小银行的存款利率是有可能比

大银行高一些， 以起到吸引存款的

作用。 但有的银行规模太小了， 即

便存款利率高， 储户还是不太放

心。 而且网上信息真假莫辨， 储户

需要提高警惕， 防范各种风险。 专

业人士提醒， 即便网上沟通的信息

属实， 也要注意这种做法有高息揽

储、 第三方“贴息” 的嫌疑， 存在

一定违规风险， 一旦银行出现经营

问题或监管部门介入调查， 储户的

存款收益可能会受到影响， 甚至存

在资金无法按时兑付的风险。

（来源： 扬子晚报）

家庭矛盾
原来是自导自演

“我提前将剧情策划好， 为了

吸引粉丝流量， 我直播时就这么说

的……手机镜头看不到我， 是我装

晕倒了， 这时侄子两口子将带货商

品拿出来卖……” 近期， 宁夏西吉

公安机关依法查处了一起虚构事实

扰乱公共场所秩序案， 行政处罚四

人， 其中拘留两人， 罚款两人。 经

查， 马某某夫妻为引流带货， 在直

播间通过连麦方式编造家庭矛盾，

引发广大网民关注。

直播间显示， 主播质问耳聋父

亲为啥将养老金给自己老婆马某

兰， 此后“演绎” 打开柜子搜养老

金的画面。 当直播间的网友越来越

多时， 其妻马某兰便登录账号开始

直播卖货，随着“剧本”的推进，越来

越多的人进入直播间， 观看直播的

网友多达 2000 余人， 点赞量达 20

余万。民警调查发现，马某龙同其妻

马某兰、其侄子马某正、侄媳王某霞

四人长期自导自演“家庭矛盾”系列

剧本，除摆拍直播外，也会制作发布

低级趣味、有违公序良俗的“虚假演

绎”短视频，造成不良社会影响。

（来源：西吉网警）
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养老规划师原来是卖保险？

  “高薪招聘养老规划师、 养老经

纪人， 工作时间自由 、 收入可观

……” 近段时间， 不少招聘平台出现

养老顾问、 养老规划师、 养老事业合

伙人等岗位的招聘信息， 有的声称

“工作内容简单， 轻松月入十万元”。

这些岗位以诱人的薪资承诺、 体面的

职业名称， 受到不少求职者青睐。 但

是， 记者采访发现， 有人借养老规划

之名， 用精心设计的话术剧本， 击中

求职者的职业幻想与老年人的养老恐

慌； 有人凭借专业能力， 在养老规划

赛道实现月入数万元， 甚至更高。 养

老规划师真能帮老年人规划老年生活

吗？

今年 3 月初， 王薇 （化名） 在招

聘平台看到重庆某保险机构招聘养老

规划师， 承诺薪资轻松过万元， 工作

时间自由。 她抱着试试的心态投了简

历。 面试时， 王薇注意到， 该岗位的

职责是“结合当前人口老龄化问题、

老百姓对于未来养老问题的担忧、 养

老社区体系及客户情况， 为客户提前

做好养老规划”。 “起初， 我以为应

聘者需要有与养老规划相关的证书，

但公司根本没提及资质和证书， 参加

入职培训时才知道， 这个工作的本质

就是卖保险。” 王薇告诉记者。

记者了解到， 目前养老规划师并

无明确定义， 其称呼也是五花八门，

只是瞄准的目标都是有潜在养老需求

的老人， 为老人及其家属提供相关信

息和服务等， 并从中收取费用。

记者查询各招聘平台发现， 发布

养老规划师、 养老经纪人、 康养顾问

等岗位招聘信息的， 多为金融保险机

构、 养老机构、 康养地产项目运营商

及养老社区等商业主体， 其业务属性

与“销售导向” 高度绑定。 同时， 招

聘信息上的“月入轻松过万元”， 也

与销售额挂钩。

重庆某养老机构护理部负责人刘

女士告诉记者， 线上招聘平台发布的

养老规划师招聘信息看似专业又体

面， 但其实很多都与养老没有直接关

系。 “保险公司的规划师是卖保险，

养老公寓的是卖房子， 还有一些是卖

旅游产品与保健品。”

  养老服务需求的激增， 催生了

养老规划师、 养老经纪人等新岗

位， 但随之而来的乱象也需要引发

社会关注。 记者梳理公开资料发

现， 一些人打着专业旗号， 以“高

端养老方案” “定制化服务” 为幌

子， 诱导老年人预付高额费用， 甚

至实施集资诈骗。

例如， 在重庆市渝北区公安分

局经侦支队侦破的一起养老类集资

诈骗案件中， 涉案公司以“养老规

划” 之名， 向老人收取入住保证

金、 预缴床位费等， 还承诺除享受

养老服务外， 按年利率 10%-15%

返息， 让不少老人“踩坑”。

多家养老机构负责人、 行业专

家坦言， 伴随银发经济的发展以及

公众对养老的重视， 相关部门有必

要重视培养养老规划师。 他们建

议， 管理部门要明确养老规划师从

业者需具备老年医学、 金融理财、

法律伦理等复合知识， 建立标准化

的服务流程认证体系， 并推行信用

评级认证体系， 让从业者有章可

循、 服务有标可依、 监管有迹可

查。

此外， 业内人士还表示， 要对

形形色色的“规划师” 做好监管和

引导， 并与行业协会、 养老机构联

合搭建信息平台， 整合机构资质、

服务内容、 价格标准、 用户评价等

数据， 为公众提供全方位的信息服

务。 （综合 《工人日报》 等）

建议建立信用评级认证体系

  尽管养老规划师的岗位招聘常

被诟病为“挂羊头卖狗肉”， 但随

着养老产业成为新兴风口， 部分从

业者确实能凭借专业能力实现“高

薪突围”。

平安人寿重庆分公司培训管理

部集优培训岗职工唐婧介绍， 该公

司自去年起， 与清华大学合作开展

“财富康养保险规划师” 培训项目，

300 余名职工通过为期两个月的线

上、 线下培训， 分别通过了初、

中、 高级认证。 “销售卖的是产

品， 规划师卖的‘人生剧本’。” 获

得高级认证的吴江华这样界定养老

保险销售与养老规划师的区别。

“真正的养老规划， 要具备未来推

演力， 既能预判客户 20 年后的生

活变迁， 又能融合医疗、 金融知

识， 构建全周期保障。 具备这些能

力的人， 年收入确实能达数十万

元。” 吴江华说。

重庆自媒体账号运营者“九

九”， 是一名养老经纪人。 她的工

作内容包括探访养老机构、 做适老

化改造、 为客户匹配机构养老的解

决方案等。 在她看来， 这个职业是

个性化养老方案的定制顾问， 要求

从业者具备空间翻译、 时间规划、

资源整合、 需求洞察等多方面能

力。

部分从业者靠卖“人生剧本” 高薪突围
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